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QUI SOMMES-NOUS ?

Spécialisé depuis 8 ans dans la réservation de restaurants, Restopolitan est le 1er émetteur d'une
Carte de Membre donnant acces a une multitude d’avantages gastronomiques au sein d’un réseau

de restaurants partenaires.

En quelques chiffres:

collaborateurs 9 80/ des utilisateurs « satisfaits »
41 AARRARARAARAAR O ou « trés satisfaits .~ [

en France, Espagne

membres de 13 nationalités et Luxembourg

500 000 3500 gt

—@ restopolitan
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L'OFFRE RESTOPOLITAN

VIP Gourmande

Conciergerie Aucun menu/plat
joignable //7 impose
(recommandations
et réservations)

Une offre simple et attractive

Conditions : 2 personnes minimum + hors boissons

Discréte

Deduction
automatique du
repas offert par le
restaurateur

1 repas offert directement déduit de I'addition par le restaurateur

Sans contrainte

Pas de date
d'expiration pour
effectuer sa lere

réservation




3 500 RESTAURANTS PARTENAIRES

En France et en Espagne

Une belle sélection de tables du bistrot de quartier au
3*** Michelin

Plusieurs ambiances et styles de cuisine (francaise,

méditerranéenne, italienne, asiatique...)

100 nouveaux restaurants rejoignent Restopolitan tous

les mois

Liste compléte des restaurants sur www.restopolitan.com

—@ restopolitan


http://www.restopolitan.com/

UNE SOLUTION POUR VOTRE ENTREPRISE

Drive to store / Animation réseaux @ Trade loader / Challenges internes

Augmentation du CA / panier d’achat €’ Cadeaux d’affaires / Primes & Goodies

Acquisition / Fidélisation clients ﬁ Avantages collaborateurs / CE

Découvrez comment nous répondons a ces objectifs aupres de plus de

1 000 entreprises grace aux invitations au restaurant !

—@ restopolitan



DEUX FORMATS DISPONIBLES

1 REPAS OFFERT 1 AN DE RESTAURANT OFFERT
» Valable 1 fois pour un déjeuner ou un diner » Utilisable en illimité pendant 1 an
» Existe en version dématérialisée » Packaging et carte personnalisables a vos couleurs
« 35€ d’économie en moyenne sur I'addition » Economie constatée d’environ 600€ / an

i

. LERESTAUTD -

b
C'EST AUTOLIB’ QUI REGALE :
1 AN DERESTAURANT OFFERT !
| '

1REPAS OFFERT

UKE CONCIERGERIE A YOTRE ECOUTE
ation

PASS PREMIUH RESTO gj?ol-i.b'

—@ restopolitan
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SUPPORTS DIGITAUX POSSIBLES

E-INVITATION

Version dématérialisée du 1 repas offert
Maquette et HTML créeés par nos soins
Codes uniques fournis sous Excel

Profitez d’1 repas offert* directement déduit de l'addition

S

dans I'un des 2 500 restaurants partenaires en France.

Votre numéro de Membre : XXXXXX

Comment ¢a marche ?

Je crée mon compte en ligne Jeffectue gratuitement ma Je me rends au restaurant et
sur www restopolitan.com & réservation en ligne ou par profite de mon avantage
Taide de mon numéro de téléphone au 01 84 240 240 Restopolitan |
Membre.

Réserver une table
S— istion poux e pas perve votre uméro,

MINI SITES DEDIES

Possibilité de création de sites marchands ou vitrines

Maquette, intégration, débug, stats et gestion des
commandes par nos soins

I A SARTE e

1 REPAS
OFFERT

CHAQUE
ESERVATION

COMMENT UTILISER VOTRE CARTE ?




NOS REFERENCES

AGROALIMENTAIRE CULTURE & LOISIRS DISTRIBUTION

i 55 ISYSSES € e

a nice-matin Ti (9 d
M nice-matin Ticketnet.fr Gaxrefous D
TOURISME AUTOMOBILE

nna vovaces] SNCF] = 2 {
‘D ToraL RENAULT

MODE & BEAUTE TELECOM E-COMMERCE

é-l P ofr
arm s NOKIA [ MADE.COM

Bouygues Telecom (ONnecting People

meotic PEEN Lelymxfr

Commerce Comparateur d'as:
* com

YVES ROCHER

showrocomprive-com

—@ restopolitan



BOOSTER SON CA - OPERATIONS TRADE

LeLynx fr

Comparateur d'assurances

Rue du
. Commerce |

—@ restopolitan
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LeLynxft ExEMPLE D'OPERATION BOOST CA

Objectif : Inciter les clients a souscrire une assurance Auto Livrables :
directement sur le site Lelynx.fr « Packaging et carte personnalisés

Mécanique : 1 assurance auto souscrite = 1 an de restaurant  *  Gestion de I'envoi des packs aux bénéficiaires

lelml‘.;&'

Comparateut

PARTAGEZ DE BONS
MOMENTS AVEC VOS
PROCHES PENDANT 1AN!

RESTO

1 AN DE RESTO

% OFFERT

Packaging personnalisé (format 1 an) Landing page

—@ restopolitan
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EXEMPLE D’OPERATION TRADE EN GMS

Objectif : Promouvoir le lancement de la nouvelle identité Livrables :

Badoit « Packaging personnalisé, mini site dédié
Mécanigue : Collecte de 3 étiquettes en GMS = 1 repas Sélection de restaurants Badoit
pétillant offert * Gestion de I'envoi des Cartes Badoit chez le bénéficiaire

. Echantillonnage de bouteilles Badoit distribuées au restaurant

Packaging personnalisé Badoit (1 repas) Mini-site dédié : www.badoit.restopolitan.com

—@ restopolitan
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WwWw.

Rue d , B
eeiems EXEMPLE D'OPERATION BOOST CA

* ‘com

Objectif : Booster les ventes et gagner en capital sympathie a Livrables :

'occasion des 13 ans du site «  Emailing sur leur base clients

Mécanique : 1 Commande = 1 invitation au restaurant (Montant * Habillage du site rueducommerce.com

minimum de 50€) +  E-invitation personnalisée envoyée par mail au
bénéficiaire

-
INVITATION AU RESTAURANT
‘. M

; aSBﬁPRDNOS -

VOTRE E-CARTE RESTOPOLITAN
-------- (4 ey e
oex mrecAA
FOOOKRARK
WA SRRSO oM .
.
-
\
AVEOE 8 VOUS TRREND B 1RSITL. DEraas & ITEnimer voibe o.Conte a0 dhguent i
'
S gl vn voer
& charsogaies e rarnie: R T O O .
o iy o O wr e N R
von vk 01 84 308 140 s
€5 R -
e il . LS s 3 5
P - N— % = v AR T W G ¥
1L JUSTE FRsx § ——— ’ € Lonacmc amowwen Fesgostan g Malohene 30 31 W 348 380
; Wm .'F_Ef?.‘.‘.‘d?.....m 20x2 WP T CoROesopanE oY A
 TO00E SNRIDe —420€ Cumemo
L . serstt
”Mh-ﬁu\nmv% SR 7‘:;'.?_'_:7‘;: WP T O Corwmaie
e S W) 1
e —_} = Py
= e R Lrenl rrm
. . . -,
7
Pré home E-invitation personnalisée

—@ restopolitan
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Objectif : Booster les ventes auprés des distributeurs

Mécanique : 1 Commande Post-it ou Scotch d’au minimum 20€ =
6 mois de restaurant offerts

’ TOILES
Scotch 3%0 MEN)
=

Frofitez
dun repos offert* o
chogque reservotion
au restourgnt

I

Home
www. 3etoiles.restopolitan.com

OPERATION TRADE A DESTINATION DES PROFESSIONNELS

Livrables :

Mini-site personnalisé
Packaging personnalisé

Gestion des remontées et des envois aux

bénéficiaires

Les marques
Scotch® et Post-it®
Vous irvitent au restaurant

pendant 6 mois
A 2 POUR LE PRIX D*1

= poury

Packaging personnalisé (1 an)

—@ restopolitan
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BOSCH OPERATION TRADE SUR UN RESEAU DE REVENDEURS

Objectif : Booster le CA sur une gamme de produits via un réseau de

revendeurs

Mécanique : Pour tout achat d’un instrument de mesure, Bosch vous invite

au restaurant

) BOSCH

Des technologies pour la vie

. S

P T AL,
v, <
4{.‘*:- ;ﬁb‘

1 repas offert par Bosch

vous bénéficiez d'un repas offert,
directement déduit de I'addition

BOSCH VOUS INVITE AU RESTAURANT

1 REPAS OFFERT

pour une réservation de 2 personnes minimum
parmi une sélection de 1 300 tables

E® @i

Gamme instruments de mesure

Une belle sélection de tables
Découvrez plus de 1 300 restaurants
partenaires dans toute la France
avec un large choix de cuisines,
d’ambiances et de prix

Une conciergerie & votre écoute

Notre équipe transmet votre

réservation, vous conseille et vous

propose une autre sélection si
‘établissement est complet

717 de 10h & 22h - 01 84 240 240

www.restopolitan.com

—@ restopolitan

Grace & votre invitation Restopolitan,

Livrables :
Invitations gastronomiques selon 3 gammes

1 REPAS OFFERT

dans le restaurant de votre choix

VOTRE CODE : |

COMMENT CHOISIR ET RESERVER VOTRE RESTAURANT ?

® £n ligne sur www.restopolitan.com

e Par téléphone au 01 84 240 240 (appel non surtaxé)

VOUS SOUHAITEZ ATTENDRE UN PEU AVANT DE RESERVER ?

Votre code est valable 36 mois.
N'hésitez pas a créer votre compte pour enregistrer votre numéro (inscrit au-dessus)
sur Restopolitan.com, rubrique «Devenir membres

Modait tilisation - b s s - Min pe 05 - Une se Witaton p

Invitation Gastronomique — Instruments de mesure Pro




OPERATIONS WEB TO STORE

Elarrr
@ oy

YVES ROCHER X BNP PARIBAS

—@ restopolitan
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é—[alﬂ OPERATION WEB TO STORE

Booster les ventes en magasin dans le cadre de la
Saint-Valentin 2013 (350 boutiques) * Invitations Gastronomiques

1 commande = 1 repas offert (Montant

minimum 55€ en lingerie et 35€ en Prét & Porter) (pack de formation)

DANS LE RESTAURANT DE VOTRE CHOIX

@ restopolitan 1 REPAS OFFERT

» Brief des vendeurs ETAM sur 'opération marketing

INVITATION NUMERO :

COMMENT CHOISIR ET RESERVER VOTRE RESTAURANT ?

topolitan.com

En ligne sur w S
Par téléphone au 01 84 240 240 (eppeinc

COMMENT ENREGISTRER VOTRE INVITATION?

1. Rendez-vous sur Restopolitan.com, rubrique «Devenir membre:

4‘34

2000

) FAITES-VOUS BELLE

ETAM VOUS INVITE AU RESTAURANT

> numéro d'invitation figurant ci-dessus

Conditions de Poffre : Offre valable dés 35€ d'achat, dans la limite des stor

sur présentation d

Modalités d'utilisati
servation - Lo repas

www.restopolitan.com

000003

servation - Le repas
obigatoire via Restopolitat

Invitation gastronomique 1 repas

—@ restopolitan
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YVES ROCHER OPERATION WEB TO STORE

Objectif : Augmenter le trafic en magasin

Mécanique : Mail envoyé aux clientes Yves Rocher les invitant a se
rendre en magasin pour bénéficier d’'un repas offert

1 achat en magasin + participation de 5 € = 1 repas offert @ vves rocher
(600 magasins participants en France)

Livrables : Invitations Gastronomiques

CE MOIS-CI, GRACE A VOTRE INVITATION WELOVEYOU

YVES ROCHER
vous invite au restaurant

{3 YVES ROCHER

YVES ROCHER

Présentez cet e-mail ou communiquez le code 3594 en magasin.

YVES ROCHER VOUS INVITE AU RESTAURANT

1 REPAS OFFERT B | REPASOFFERT

parmi une sélection de 1300 tables @ restEBoltar

L' INVITATION RESTOPOLITAN ET SES AVANTAGES : LESMODALITES DE 'OFFRE :
* 1 repas offert dadht de faddition * Hors beissons

* Un choix de plus do 1300 tables en France at au Lisembaurg * 2 porsonnes minimum

* Utikable au déjeuner comme au dine; semaine ot weekend * Une seuls nvitation por reservaton

* Ure Conclegerie privée 7)/7 qut g les réservations

présentez cet e-mai
it le 27/102013
re carte de fidélité,

yves-rocher. fr

COMMENT PROFITER DE VOTRE OFFRE ?
T
100000007 339

4 9303
par visite en magasin non cumulsble svec ¢sutres ofires romationnelles

Invitation gastronomique remise en main propre par '’hoétesse de caisse E-mailing envoyé aux clientes YR

—@ restopolitan
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7(*% ,
g T PARIBAS OPERATION WEB TO STORE

Objectif : Augmenter le trafic en agence

Mécanique : 1 rendez-vous avec votre conseiller = 1 invitation au
restaurant
Pour toute ouverture de compte = 1 an de restaurant

T
1 REPAS OFFERT

PARMPUNE SELECTION DE 1500 TABLES

;I -;

Invitation gastronomique

Livrables :
* Packaging personnalisés

* Recrutement de restaurants partenaires

clients BNP Paribas

w ¥
-

BNP PARIBAS l* Yot
vous offre 1 an de restavrant

Packaging 1 an

—@ restopolitan
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FIDELISATION CLIENTS

2

ToTAL

MONOPRIX

Z
cegos

viodeo

—@ restopolitan
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TOTAL FIDELISATION CLIENTS

Objectif : Intégration de la E-Carte Restopolitan & usage unique au Club Total Livrables :

Mécanique : 330 points de fidélité¢ = 1 invitation gastronomique *  Emailing
e Création d’'un Carrousel sur la Home

Total présentant I'offre

“O_‘,; Bonjour MME ALEXANDRA ROMET
o Votre solde de points au 28/01/2013 Votre code confidentiel : 4218
Mon espace Club

330 points =
1 invitation gastronomique ; 3
' parmi une sélection o TOTAL ST Foressome: FAQ& Contact  e-Boutique
2 de 1300 tables en France ! s
) > 9\ Stations.service | Carburants | Club TOTAL | Lubrifiants | Fioul | Gaz & Grovpe Total
' Bénéficiez de l'offre ! b oot oA T e
Club TOTAL
: ey S estal 1
1 repas directement déduit de I'addition * ! | Le Club TOTAL vous invite au restaurant X
Découvrez le Club Reservez votre table - un
repart offert |
Un choix de plus de 1 300 tables partoul en France Le Club sur votre mobile 0 “G‘pp“
- Utilisable au déjeuner comme au diner, en semaine et le week-end | (O‘
o > Assistance Dépannage
- Une conciergerie privée 7 jours sur 7 qui vous conseille et s'occupe de votre réservation g
m Avec le Club TOTAL,
Profitez-en . Y Gagnez des points Club au restaurant |
Fete cles [ieres

Los cadeaux

Irisks o o

ToraL

L'énergie est nofre avenir, économisons-la !

E-Mailing annoncant la nouvelle offre Carrousel Home

—@ restopolitan
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FIDELISATION CLIENTS

Livrables :
* Personnalisation du pack et de la Carte

Objectif : Remercier les clients et encourager la fidélité a la marque

Mécanique : 1 repas offert pour toute formation effectuée en Juin et en

Octobre 2014

Pour vous remercier
de votre confiance,
Cegos vous invite

au restaurant.

DANS TOUTE LA FRANCE

1 repas offert par Cegos
Graca & C2gos, vaus béndficiez ofun repas offert dractament
= didit da votrs addiion.

Une belle sélection de tables.
B e 3
i ent 2 marche?

Franze. Du bistrot gourmand 2 a table étailée.

1REPAS OFFERT 1REPSOFFERT
DANS LE RESTAURANT DE VOTRE CHODX PARMIUNE SELECTION DE1 SO0 TABLES

Una Conciergeria a votra écoute
{ - ’ Une &auips wous conssle, gére vota ssrvation st répond &
Vos quastions 77 0@ 10N & 220 aU 01 84 240 240 appetmn ari

Packaging personnalisé Carte 1 repas personnalisée

1
—@ restopolitan »



MONOPRIX FIDELISATION CLIENTS

L Livrables :
Objectif : Fidéliser et récompenser les meilleurs clients Monoprix .  personnalisation du pack et de la Carte

Mécanique . 1 an de gastronomie a 59€ au lieu de 120€ Création d’'un mini-site avec terminal de paiement
«  Encarts web, et push via leur application mobile
« Mailing envoyé aux 600 000 meilleurs clients Monoprix

C LACAR =
AVE ~ LA ""‘A F'TE VENEZ A 2, PAYEZ POUR 1
DANS PLUS DE 1300 RESTAURANTS

MONOPRIX Vivement aujourd’hui.

VOS AVANTAGES SANNONCENT DELICIEUX

e

MErGE WA AT e ST O, KT 0 T
e

Po - FrS—— "
Awmmhu-um-wnuuw

i v cogrurtie M

SR S’MILES

A A Ve e A Wt

sarasesel PRETS A ETRE

S T D O A e BT TG e |

JE DECOUVRE

» 1300

J

A T et e MO

b Pl WA T
W s 8 8 Rno AN

REGALEZ-VOUS AVEC VOTRE NOUVEAL SERVICE
LAGARTE 1 AN DE RESTO B MONCPRIX
i

Pas it 2.8, oA woas el peotes dun repas e, T
ASWN 585 G O DS 8 CRLADS 08

oA o a : - —
MONOPRIX

[y~ perp— ! = M
COMPEATSD LA AW Sy
) Farcia 2t 0 e sronopr] . resiop Han com

]
H
& Brwrk g ol ek priviig & s tdrdicaa e i
O T | i G AT mabar prdirsneclel de B4 =N §
) Do chusues s puar s, g
weam profiss of unvrsgas oHen’, sulm deiok £
o v vk a parcnd { el 1
|

Home mini-site :
monoprix.restopolitan.com

FLASHEZ OF COOE DU CONNEDT EL-VOUS VITE

RO SRR e e @ restonaiten AVEC LACARTE  *
1 AN DE
GASTRONOMIE
Mailing Pack et Carte personnalisés L —————
Encart web

—@ restopolitan
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Vlodeo FIDELISATION ET DATA CATCHING

Objectif : Fidéliser et inciter au réabonnement

Mécanique : Pour tout abonnement 12 ou 24 mois,
Viadeo vous offre 1 an de resto

viadeo

Landing Page — Collecte des coordonnées

Livrables :
* Landing Page
 Gestion des envois

VIOdeO Mon profil | Mes contacts | Jobs & Formafions

% PACK PREMIUM ALL INCLUSIVE %

Pour tout achat d’un abonnement Premium de 24 mois...

...Viadeo vous offre

1 AN DE RESTAURANT"

al

Aujourd ‘hui
de 14h a17h
seulement!

A

* Dans 1700 restaurants, 1 repas sera déduit de toutes vos additions !

limité pendant 1 an, minimum 2 personnes, hors boisson, le repas le moins cher est offert

E-mailing

—@ restopolitan
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CRM — REVEIL DE BASES ENDORMIES

r D=
autolib’

€D coNso ENauETE bwin

—@ restopolitan
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= :
autolib’ RELANCE DE CLIENTS INACTIFS

Objectif : Relancer les clients inactifs Livrables :
Mécanique : 1 location = 1 repas offert E-invitations aux bénéficiaires

Cette semaine,

AUTOLIB’ VOUS INVITE AU RESTAURANT !

Profitez d'un repas offert* directement déduit de I'addition
parmi une sélection de plus de 2 500 tables en France.

G,
Qutolip’

Votre numéro de Membre : XXXXXX

Comment ¢ca marche ?

© 0 ©

Je crée mon compte en ligne Jeffectue gratuitement ma
Sur www.reste iitan.com &

réservation en ligne ou par
[aide de mon numéro de téléphone au 0184 240 240
Membre indiquée ci-dessus.

Du lundi 11 janvier au dimanche 17 janvier 2016 inclus,

Je me rends au restaurant et
profite de mon avantage
Restopolitan |
* Reésarvation de 2 parsonnas minkmum - Hors Saissans - La rapas i2 mains cher est offar - Résarvation

QbEgatoire via Rasiopaiitan parmi i3 Bsie des restaurants pananaires.

arvat Réserver une table
4 Bsie des re Fams 23 res

Un2 saule Imeialon par réservaton
L'offre 5'3pDAQUEra UIOMIBQUEMENT * VOUS NECEVTET VOTre IMvitation « 1 repas afier »

par amas d2s 13 samainz prochainz.

. ¢ Le repas
@ FESTOPOIILAN e mons che eat afert - Rbservaton obigaore via Resipeitan Vol iviascn st
valable 36 mois. ic i

En partenariat avec @ restopolitan

Email pour annoncer I'opération

E-invitations
—@ restopolitan
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9 CONSO ENQUETE  DATA CATCHING

avis recompensé

Objectif : Qualifier et donc augmenter la valeur de la base de Livrables :
données prospects *  Questionnaire de qualification

Mécanique : 1 questionnaire complété = 1 repas offert * Landing page avec envoi automatique des

E-Cartes aux bénéficiaires
) CONSO =c1U=1=

Donnez votre avis, vous étes
automatiquement recompense !

B 2t 31 a0 108 A DRanadeh Mgy, DOGOEr e ol Aa s pda e < Ve DOVHEIZ NOTRE NS DN SN
TIRAN= OO AN aaIne o L n LW o sRB LN [y sl

007 R
WA AEni BIR BN mu W
o e '

y LER
TS EIeTy

Peztiac 2un "epan cthen

pere Ly e
O 1080 reataaraths o Mrax

Landing Page

—@ restopolitan
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ofr
bW’n REVEIL DE BASES ENDORMIES

Réactiver la base inactive de clients . Emailing de relance

Pour tout dép6t de 10€ sur votre compte, Bwin vous « Création de la E-Carte
invite au restaurant

Taux de retour 3x supérieur a la moyenne

bWin Sports Poker bWin Sports Poker

®)

Restopoiten

Nos tables de jeu peuvent vous mener aux
meilleurs restaurants de France.

Cher michael donteville (elioun006) !

Vous avez une faim de loup ? Effectuez un dépét d'au moins 10 € d'ici le 5 a0t
et bwin vous invitera ensuite a venir profiter d'un repas gratuit via

bwin paie la moitié de I'addition !

$SalutationAmicable$ $Lastname$ ($username$) !

C'est bientdt la Saint-Valentin. Faites une pause loin de |'action et invitez votre bien-

Venez déguster un succulent repas, a choisir parmi plus de 1200 restaurants aimé(e) 3 un diner raffiné dans un restaurant de grande classe.

dans toute |la France - c'est |la maison qui invite ! Effectuez un dépdt maintenant
g /rez Vi - il* PP

et vous recevrez votre coupon par e-mail*, Effectuez un dépét d’au moins 10 euros maintenant et empochez un bon pour un repas

pour aller vous régaler dans un des 1200 établissements partenaires, répartis sur toute la

A . : o -
Le coupon sera envoyé par e-mail le 9 aolit 2013 France.

Effectuez un dépot !

L'équipe bwin

Vous avez |'eau a la bouche ? Cliquez sur le bouton ci-dessous pour obtenir plus
d'informations !

Participez maintenant !

www.bwin.fr L'équipe bwin

Emailing 1¢¢ opération Emailing 2éme opération

—@ restopolitan



TARIFS VOLUME

Invitation gastronomique (1 repas)

Qté Invitation e-invitation
2 000 4,90 € 3,70€
5000 4,30 € 3,20€
10 000 3,60 € 2,70€
25000 2,80 € 2,10€
50000 et + 2,10€ 1,60 €

Carte "1 an de gastronomie"

Qté Carte + pack
200 59,00 €
500 49,00 €
1000 39,00 €
2500 29,00 €
5000 et + 19,00 €

—@ restopolitan



PRESTATIONS ASSOCIEES

Inclus dans nos tarifs (sans frais supplementaires)

« Création graphique et production des livrables (packagings, e-invitations...)
« Accompagnement dans la création des outils de communication des opérations

» Conciergerie accessible 7J/7 de 10h a 22H (avec possibilité d’'un numéro dédié VIP)

Autres livrables — Tarifs sur demande

» Personnalisation a votre image de la Carte de membre
» Gestion de I'envoi des Cartes aux bénéficiaires par email ou par courrier

« Mini site dédié avec une URL type www.marque.restopolitan.com

» Set-up de la landing page pour la récolte de données

—@ restopolitan
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http://www.marque.restopolitan.com/

—@ restopolitan

Restopolitan, une alternative de
distribution pour les
restaurateurs

Mai 2015

Douze Francaises qui brillent
dans le digital
Mars 2015

Table rase, retour sur un
revirement gagnant
Septembre 2014

FailCon France : Les meilleurs
témoignages
Avril 2014

Seul un tiers des entrepreneurs
sont des femmes
Mars 2014

Les 100 qui font la French Tech
Février 2014

De nouveaux Xavier Niel
électriseront nos entreprises
Aout 2013

Les bons plans resto du Net
Aout 2013

REVUE DE PRESSE

Challenges
Capital
BIBA

Stéphanie Pelaprat,
entrepreneur au féminin
Mars 2013

Graines d’e-star
Mars 2013

Restaurant, avec les achats
groupés, les additions fondent
Février 2013

Stéphanie Pelaprat, Master
Chef
Janvier 2013

Sos, Kit de Survie
Février 2012

Les bons plans de Restopolitan
Décembre 2011

L'incroyable envolée de
Restopolitan
Octobre 2011

Stéphanie Pelaprat, I'élue des
patrons du Net
Février 2011

Entreprendre

LE FIGARO|
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CONTACTS

POUR EN SAVOIR PLUS

Equipe Partenariats B2B

129 Rue de I'Université — 75007 Paris
LD : 01.46.34.87.28
@ : business@restopolitan.com

—@ restopolitan
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